
Vacuum CNC

Agencia de Marketing 
B2B Industrial

Construir marca
desde cero en 
uno de los nichos
más técnicos 
de la industria

CASO DE ÉXITO

VACUUM CNC
Performance you can rely on



Cliente: Vacuum CNC

Sector: Industrial / Fabricación
de mobiliario de madera

Especialidad: 
Sistemas de recambios para
fijación por vacío de
maquinaria CNC

Público objetivo: B2B
operarios de máquinas CNC,
propietarios de fábricas de
mobiliario y distribuidores de
maquinaria

Servicios: 
Estrategia de marketing digital,
LinkedIn, SEO y contenidos
web, email marketing y CRM



El Reto

Vacuum CNC fabrica ventosas y recambios
para máquinas CNC con un nivel de calidad
que en muchos casos supera al recambio
original. 

Cuando llegaron a Mask, no hacían
marketing digital de ningún tipo: sin
LinkedIn, sin estrategia de contenidos, sin
email marketing. Una marca con producto
sólido, pero prácticamente invisible online.

El objetivo era construir presencia digital
desde cero y ganar reconocimiento de
marca en un nicho altamente técnico y
específico.

De producto a marcaSin presencia digital en un mercado
muy especializado



Construir con criterio desde el principio

Nuestra
intervención

Había que construir desde el principio, por lo que
definimos una estrategia de marketing digital B2B
con LinkedIn como canal principal de construcción
de marca y el contenido como herramienta para
demostrar expertise técnico ante un público muy
especializado.

Los tres pilares que articulan toda la estrategia son
los mismos que definen el producto: calidad,
fiabilidad y precisión.



Antes de activar ningún canal,
analizamos la situación de
partida, el sector y el público al
que necesitábamos llegar. 

Estrategia y planificación

Creamos y gestionamos el
perfil de empresa con una
identidad visual coherente y
una cadencia de publicación
constante. El contenido está
diseñado para aportar valor
técnico real al operario y al
propietario de fábrica.

LinkedIn desde cero

Desarrollo de artículos de blog
orientados a posicionar a
Vacuum CNC en búsquedas
relevantes de su sector a nivel
internacional, en inglés y
español.

Contenidos web y SEO

Diseño de newsletters y flujos
de seguimiento para
mantener la relación con los
contactos y acompañarlos en
su proceso de decisión.

Email marketing y CRM

Lo que
hicimos



De invisible a presente en el sector

Resultados

En siete meses, Vacuum CNC pasó de no
tener presencia en LinkedIn a construir
una comunidad de profesionales del
sector a través de contenido técnico
generando tanto alcance como
interacción cualificada.

La marca ha ganado visibilidad en un
nicho muy específico. 

El contenido técnico está cumpliendo su
función: demostrar que Vacuum CNC no
solo fabrica bien, sino que sabe de lo que
habla.



¿Tienes un
reto parecido?
Cuéntanos tu caso 91 630 65 43
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