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Cómo recuperar
la visibilidad
digital de una
marca 

CASO DE ÉXITO



Cliente: PERI Iberia

Sector: Construcción

Especialidad: 
Sistemas de encofrado y
andamiaje

Público objetivo: B2B
constructoras, jefes de obra y
project managers

Servicios: 
Estrategia de contenidos,
LinkedIn, Facebook, SEO, paid
media, email marketing y blog 



El Reto

PERI lleva décadas en el mercado español y
portugués con un producto y un servicio de
sobra reconocidos por el sector. El problema no
era el producto: era que mientras PERI se
mantenía al margen de la comunicación digital,
otros competidores más nuevos habían
aprendido a estar presentes, a generar
contenido y a construir marca activamente. El
resultado fue una pérdida progresiva de
visibilidad que no respondía a la calidad real de
la empresa, sino a su ausencia en los canales
donde hoy se forma la reputación.

Cuando llegaron a Mask, el objetivo era claro:
recuperar el reconocimiento que PERI se había
ganado con años de trabajo y que la falta de
comunicación activa había ido erosionando.

De producto a marcaFalta de comunicación activa



Estrategia desde la trayectoria

Nuestra
intervención

La estrategia no se construyó sobre
promesas nuevas sino sobre lo que PERI ya
tenía: trayectoria, compromiso con el
cliente y calidad demostrada. 

El trabajo de Mask fue hacer visible lo que ya
existía: traducir años de experiencia en
contenido relevante, coherente y
constante para los canales donde está el
público de PERI hoy.



Diseño y gestión de una
presencia activa y coherente en
LinkedIn y Facebook, los canales
donde están los profesionales de
la construcción, con contenido
que refuerza la reputación de
marca y la cercanía con el cliente.

Estrategia de contenidos

Campañas de captación de
leads en España y Portugal,
diseñadas, lanzadas y
optimizadas desde Mask con
seguimiento continuo de
resultados.

Paid media

Redacción de artículos
orientados a posicionar a PERI en
búsquedas relevantes del sector,
construyendo autoridad digital
de forma orgánica y sostenida.

SEO y blog

Comunicación directa con la base
de clientes y leads para mantener
la relación y reforzar el
posicionamiento de marca.

Email marketing y CRM

Lo que
hicimos



Más visibilidad y leads cualificados

Resultados

PERI ha recuperado visibilidad
digital de forma clara y progresiva. 

Las campañas de paid media están
generando cientos de leads en
España y Portugal, con resultados que
el propio equipo de PERI califica
como muy prometedores. 

La notoriedad de marca ha
mejorado y el trabajo conjunto ha
creado una dinámica de
comunicación activa que antes no
existía.



PERI Iberia

“La cercanía, el
entendimiento del mercado,
la puesta en marcha de las
acciones, todo ha sido una

rueda que gira hacia adelante
con un objetivo claro”



¿Tienes un
reto parecido?
Cuéntanos tu caso 91 630 65 43
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